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The Matrix 
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Course outline 
หลกัสูตร การวางแผนและก าหนดกลยุทธ์การตลาดสมัยใหม่ 

หลกัสูตร 1 วนั 
 

โดย 

อาจารย์ นันทชัย  อินทรอกัษร 
 
 

หลกัการ/ แนวความคดิ 
การประสบความส าเร็จทางธุรกิจย่อมเป็นเป้าหมายส าคญัของกิจการ การท่ีจะพิชิตเป้าขายให้ไดน้ั้น

ยอ่มตอ้งมีองคป์ระกอบมากมาย การวางแผนธุรกิจ การขาย และการตลาด ผูบ้ริหารรุ่นใหม่จ าเป็นท่ีจะตอ้งมี
พื้นฐานความเขา้ใจองคป์ระกอบต่าง ๆ นั้นเป็นอยา่งดี  การวางแผนและก าหนดกลยทุธ์การตลาด เป็นศาสตร์
ท่ีตอ้งเรียนรู้ และปรับปรุงตลอดเวลา เน่ืองจากสภาพการแข่งขนัท่ีทวีความรุนแรงขึ้น การขยายตวัของตลาด 
การปรับเปล่ียนเทคโนโลย ีความตอ้งการของผูบ้ริโภคท่ีมากขึ้น และสภาพเศรษฐกิจท่ียากล าบาก นกับริหาร
และนกัการตลาดในยคุการแข่งขนัน้ี จ าเป็นอย่างยิ่งท่ีจะตอ้งท าความเขา้ใจอย่างถ่องแท ้และพฒันาศกัยภาพ
ดา้นการวางแผน การวิเคราะห์ การด าเนินงาน และการประเมินผลการปฏิบติังานดา้นการตลาดไดเ้ป็นอยา่ง
ดี  การอบรมในหวัขอ้น้ี จะช่วยใหน้กับริหาร และนกัการตลาดมีมุมมองท่ีถูกตอ้ง และพฒันาศกัยภาพในการ
วางแผน และก าหนดกลยทุธ์การตลาดเพื่อเอาชนะการแข่งขนัสภาพเศรษฐกิจในยคุปัจจุบนัน้ี ได ้
 

วตัถุประสงค์ของหลกัสูตร 

1. ใหเ้กิดการเรียนรู้และเขา้ใจถึงสภาพแวดลอ้มทางการตลาดท่ีเปล่ียนแปลงไป การเติบโตของ
เทคโนโลย ีและความซบัซอ้นของสภาพธุรกิจในปัจจุบนั 

2. ใหเ้กิดการเรียนรู้และเขา้ใจถึงการบูรณาการณ์องคค์วามรู้ดา้นการตลาด เศรษฐศาสตร์ และการ
ขายเขา้ดว้ยกนั 

3. เพื่อใหส้ามารถมองทะลุและวางแผนงานดา้นการขายการตลาดเพื่อพิชิตเป้าขายขององคก์รได ้
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รายละเอยีดเน้ือหาตามหลกัสูตร 
1. รีวิวสภาพแวดลอ้มทางธุรกิจ ทางการขาย และทางการตลาดในปัจจุบนั 

• สภาพแวดลอ้มทางธุรกิจในปัจจุบนั 

• สภาพแวดลอ้มทางการขายในปัจจุบนั 

• สภาพแวดลอ้มทางการตลาดในปัจจุบนั 
2. การวิเคราะห์การตลาดและความตอ้งการของลูกคา้ 

• ความตอ้งการท่ีแทจ้ริงของลูกคา้ 

• การวางแผนการตลาดแบบ Inside-Out 

• การวางแผนการตลาดแบบ Outside-In 
3. การประเมินขอ้มูลทางการตลาดและตวัแบบ เพื่อก าหนดกลยทุธ์สมยัใหม่   

• การประเมินฐานะทางการตลาด 

• การประเมินแรงกดดนั 5 ดา้น 

• การอ่านสถานการณ์และโอกาส 

• การประเมินกลยทุธ์รายสินคา้ 
4. การวิเคราะห์พื้นท่ีตลาดส าหรับก าหนดกลยทุธ์การแข่งขนัสมยัใหม่   

• กลยทุธ์การเลือกพื้นท่ีตลาดแบบ Red Ocean 

• กลยทุธ์การเลือกพื้นท่ีตลาดแบบ Blue Ocean 

• ทิศทางการตลาดในยคุหนา้ White Ocean / CSR 
5. การประยกุตข์อ้มูลการตลาดกบัการก าหนดกลยทุธ์สมยัใหม่ 

• AIDA Model เพื่อสร้างแผนการตลาด 

• มองใหท้ะลุ คิดใหเ้ป็น วางแผนใหไ้ด ้

• หลุมด าของนกัการตลาด 
 

รายละเอยีดและเทคนิคที่อาจารย์ใช้ในการด าเนินการฝึกอบรม  
 การบรรยาย 40% 
 เกม/ กิจกรรมกลุ่ม/  ฝึกปฏิบติั Workshop และการน าเสนอผลงานกลุ่ม 60% 
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ผู้ประสานงานหลกัสูตร      

อ.นัน  
          084-4344-971  

   thematrixtraining@gmail.com 
           https://www.thematrixtraining.com/ 

 

*ค่าอบรมสัมมนาสามารถน าไปหักลดหย่อนภาษีตอนส้ินปีได้ 200%  
ตามประมวลรัษฎากร ฉบับที่ 437  
  

https://www.thematrixtraining.com/

